Gabriel Andrés Torres Olcese




Gabriel Andrés Torres Olcese

Vergara 669 departamento 310, Santiago.

gabriel_torres@vtr.net / Fono: 9-2260510 





ANTECEDENTES ACADÉMICOS
[bookmark: _GoBack]2003		UNIVERSIDAD ADOLFO IBAÑEZ.
Ingeniero Comercial/Magister en Finanzas.

1997              COLEGIO CHAMPAGNAT HNOS. MARISTAS, V REGIÓN.
                     Enseñanza básica y media.
Descripción General
Ingeniero de perfil tanto cualitativo como cuantitativo, capaz de desenvolverse en todo tipo de situación empresa. Formación administrativa y financiera, con potentes conocimientos en el área productiva. Con energía, proactivo, y siempre dispuesto a aportar de buena fe.
Perfil integral, destacado en la organización por sus pares y superiores.
Muy buenas relaciones interpersonales, con simpatía, ubicación y respeto.                                                                        
Experiencia Laboral

Mayo 2010 – a la fecha Lucchetti Chile S.A.     (Trabajando  Actualmente)
	Programador y planificador de la producción planta pastas:
Actividades Relacionales
· Cadena de Suministro: Se coordinan las acciones frente a diversos eventos, como promociones, shock de ventas o lanzamientos de productos nuevos. También se genera un feedback constante en cuanto a volúmenes, oportunidad, contingencias de planta, disponibilidad de insumos y MP. 

· Área comercial (nacional y exportaciones): Se acuerdan las capacidades para cada negocio. Se llega a un consenso con exportaciones de modo ofrecer un calendario de entregas, que al mismo tiempo permita servir la venta nacional.

· Abastecimientos: Constante seguimiento y gestión, en oportunidad y cantidad de los insumos y MP.

· Área Calidad: constante comunicación en cuanto a plazos de análisis, tomas de muestra, productos rechazados o bloqueados.

· Coordinación de producción con maquiladores internos y externos: Se genera un plan de entrega el cual tiene constante evaluación y seguimiento.

Todos los puntos implican la habilidad comunicacional para generar acuerdos que permitan cerrar los temas y avanzar.
            Actividades analíticas
· Ajustes diarios frente a eventos operacionales y/o shock de ventas.
· Hacer eficiente el proceso productivo (equilibrio flexibilidad-eficiencia).
· Cumplimiento del programa productivo.
· Seguimiento de las ventas. (Maximizar el nivel de servicio).
· Manejar un capital de trabajo adecuado.		
· Balancear el consumo de las MP (sémolas, adecuarse a la capacidad de molino).
· Actualizar diariamente información de producción, stocks, alcances, avances de venta y compromisos de venta.
· 200 SKU, 5.000 toneladas producción mensual, 10 líneas productivas, planificación a 24 meses para carga en SAP.
· Programación diaria, semanal y mensual, por SKU y cantidad. 
Todos los puntos implican uso intensivo de Excel y SAP.
    
2005-2009  	INMOBILIARIA Y CONSTRUCCIONES ARAUCO LTDA., V REGIÓN.
Trabajó como Jefe de Administración y Personal.                         
2004-2005	MACROMÉDICA S.A, REGIÓN METROPOLITANA.
Trabajó como analista del departamento de estudios de Macromédica S.A. preparando y evaluando proyectos de centros médicos e inmobiliarios.                                                                                                                                      
INFORMACIÓN ADICIONAL
                    	Nacionalidad: Chilena.
Estado civil: Soltero.		
Fecha Nacimiento: 22 de Mayo de 1979.
                 	Idioma: inglés avanzado.
                	Rut: 13.544.705-6.
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